
Curso: Diseño y desarrollo de proyectos I+E 

Facilitadores: 
F.Javier González Bravo 
Roberto Rojas Peña

Sesión 11: Canvas-Idea de negocio(2)



Ruta de aprendizaje S10: 
1. Recapitulemos: “Matriz de I+E” 

2. Definición de la “idea de negocio” - Modelo CANVAS (2) 

3.  Trabajo en grupos y coloquio  

4. Informaciones sobre el concurso 

5. Evaluación 



Aprendizaje Basado en Retos

Desarrollo
competencial

domingo, 8 de septiembre de 13

Planificación
domingo, 8 de septiembre de 13

Seguimiento
domingo, 8 de septiembre de 13

C
onfianza

dom
ingo, 8 de septiem

bre de 13

Evaluación
domingo, 8 de septiembre de 13

Feedback,
Feedforward

 Feedback

domingo, 8 de septiembre de 13

Rol del
profesor

domingo, 8 de septiembre de 13

Equipo

Plantear-Empatizar

Diseño

Planificación

Ejecución

Resultados Evaluación

DOCENTE

1. D. HADA 
2. Reparto Función

3. M.Empatía 
4. Concepto-idea

✔
5. Matriz 
Investigación

✔

¡ sesión  de hoy !

✔

7. CANVAS



Definir idea de empremdimiento 



modelo CANVAS

Modelo Canvas



modelo 
CANVAS

Modelo Canvas

1. Clientes/usuarios. ¿Para quién creamos valor? ¿Qué 
necesidades cubrimos?  

2. Propuestas de valor. ¿Qué producto/servicio creamos? 
¿Qué problemas solucionamos a nuestros clientes?  

3. Canales de distribución. ¿Cómo se entrega/disponibiliza el 
producto? ¿cómo llegamos al cliente? ¿Cómo recogemos su 
evaluación? ¿Cómo será la postventa? 

4. Relaciones con los clientes. ¿Qué tipo de relación se 
establece con los clientes: personal, exclusividad, 
autoservicio, creación colectiva, etc…?



modelo 
CANVAS

Modelo Canvas

5. Fuentes de ingresos. ¿Cómo pretendemos obtener los ingresos: 
venta, cuota por uso, suscripción, arriendo, …?  

6.Recursos clave. ¿qué recursos requieren: nuestro producto, su 
distribución, la relaciones con clientes y las fuentes de ingresos? 
(infraestructura, patentes, personas, dinero, créditos…)  

7.Actividades clave: para que la propuesta funcione (diseño, 
fabricación, búsqueda de soluciones, formación, gestión de 
información…) 

8.Asociaciones clave: que contribuyen al funcionamiento de la 
propuesta y que pueden consistir en la aportación de recursos o 
en actividades clave realizadas por ellos (socios, proveedores, 
colaboradores) 

9. Estructura de costes: que implica la puesta en marcha de la 
propuesta (fijos, variables, escalables…) 



Modelo Canvas



modelo CANVAS

?
“Un  emprendedor quiere 

construir y comercializar su kit 
básico de riego solar y diseña su 

negocio sobre la base del modelo 
CANVAS”

Ejemplo “Kit de Riego Solar”



modelo CANVAS

Ejemplo “Kit de Riego Solar”



Modelo CANVAS (1)



modelo 
CANVAS

1. Clientes/usuarios. ¿Para quién creamos valor? ¿Cuáles son 
sus necesidades?  

2.Propuestas de valor. ¿Qué producto/servicio creamos? 
¿Qué problemas solucionamos a nuestros clientes?  

3.Canales de distribución. ¿Cómo se entrega/disponibiliza el 
producto? ¿cómo llegamos al cliente? ¿Cómo recogemos su 
evaluación? ¿Cómo será la postventa? 

4.Relaciones con los clientes. ¿Qué tipo de relación se 
establece con los clientes: personal, exclusividad, 
autoservicio, creación colectiva, etc…?

Modelo Canvas

Ejemplo: “Cargador solar de celular”



Modelo Canvas



Trabajo en Grupos 

Nos vemos en 30´



Modelo CANVAS (2)



modelo 
CANVAS

Modelo Canvas

Ejemplo: “Cargador solar de celular”

5. Fuentes de ingresos. ¿Cómo pretendemos obtener los ingresos: 
venta, cuota por uso, suscripción, arriendo, …?  

6.Recursos clave. ¿qué recursos requieren: nuestro producto, su 
distribución, la relaciones con clientes y las fuentes de ingresos? 
(infraestructura, patentes, personas, dinero, créditos…)  

7. Actividades clave: para que la propuesta funcione (diseño, 
fabricación, búsqueda de soluciones, formación, gestión de 
información…) 

8. Asociaciones clave: que contribuyen al funcionamiento de la 
propuesta y que pueden consistir en la aportación de recursos o 
en actividades clave realizadas por ellos (socios, proveedores, 
colaboradores) 

9.  Estructura de costes: que implica la puesta en marcha de la 
propuesta (fijos, variables, escalables…) 



Modelo Canvas



Trabajo en Grupos 

Nos vemos en 30´



Finalizando



Informaciones CONCURSO ISA:

✓ Plataforma web 

✓ Bases e inscripción 

✓ Tutoría y apoyo a proyectos 

también a través de este curso. 

✓ Links grabaciones y materiales



2021

CONCURSO  
Línea de tiempo de Presentación de Proyectos I+E

https://conexionesparaeldesarrollo.cl/concurso/ 

INSCRIPCIÓN:

https://conexionesparaeldesarrollo.cl/concurso/


2021

CONCURSO  
Línea de tiempo de Presentación de Proyectos I+E



evaluación ¿Qué te 
llevas hoy?
https://www.menti.com/99uwo6c9k9



¡Nos vemos el 
próximo jueves! 
Muchas gracias 

😊


