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Ruta de aprendizaje S10:
1. Recapitulemos: “Matriz de I+E”

2. Definicidon de la “idea de negocio” - Modelo CANVAS (2)
3. Trabajo en grupos y coloquio
4. Informaciones sobre el concurso

5. Evaluacion
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Definir idea de empremdimiento
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Modelo Canvas

1. Clientes/usuarios. ;Para quién creamos valor? ;Qué
necesidades cubrimos?

AT 2. Propuestas de valor. ;Qué producto/servicio creamos?
L iQué problemas solucionamos a nuestros clientes?
3. Canales de distribucion. ; Cémo se entrega/disponibiliza el
G , . 9
Y producto? icomo llegamos al cliente? {Como recogemos su

evaluacion? {Cémo sera la postventa?

~) /].. Relaciones con los clientes. {Qué tipo de relacion se
\ _/_’ establece con los clientes: personal, exclusividad,
autoservicio, creacion colectiva, etc...?
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Modelo Canvas

9. Fuentes de ingresos. ; Cémo pretendemos obtener los ingresos:
venta, cuota por uso, suscripcion, arriendo, ...?

6.Recursos clave. iqué recursos requieren: nuestro producto, su
distribucidn, la relaciones con clientes y las fuentes de ingresos?
(infraestructura, patentes, personas, dinero, créditos...)

/ - Actividades clave: para que la propuesta funcione (disefio,
fabricacién, busqueda de soluciones, formacidn, gestion de
informacion...)

8.Asociaciones clave: que contribuyen al funcionamiento de la
propuesta y que pueden consistir en la aportacion de recursos o
en actividades clave realizadas por ellos (socios, proveedores,
colaboradores)

O. Estructura de costes: que implica la puesta en marcha de la
propuesta (fijos, variables, escalables...) {80~
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G Modelo Canvas
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Ejemplo “Kit de Riego Solar”

”
Un emprendedor quiere

construir y comercializar su kit
basico de riego solar y diseha su
negocio sobre la base del modelo

CANVAS”
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| Lsa— Ejemplo “Kit de Riego Solar”
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Modelo CANVAS (1)
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— Ejemplo: “Cargador solar de celular”

1. Clientes/usuarios. ;Para quién creamos valor? ¢ Cudles son
sus necesidades?

2 .Propuestas de valor. ;Qué producto/servicio creamos?
¢Qué problemas solucionamos a nuestros clientes?

3.Canales de distribucion. ¢ Cémo se entrega/disponibiliza el
producto? icomo llegamos al cliente? i COmo recogemos su
evaluacion? ;Como sera la postventa?

/] .Relaciones con los clientes. {Qué tipo de relacién se
establece con los clientes: personal, exclusividad,
autoservicio, creacion colectiva, etc...?
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Trabajo en Grupos

Nos vemos en 30"
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Modelo CANVAS (2)
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Ejemplo “Cargador solar de celular”

9. Fuentes de ingresos. ; Cémo pretendemos obtener los ingresos:
venta, cuota por uso, suscripcion, arriendo, ...?

6. Recursos clave. ¢qué recursos requieren: nuestro producto, su
distribucién, la relaciones con clientes y las fuentes de ingresos?
(infraestructura, patentes, personas, dinero, créditos...)

/- Actividades clave: para que la propuesta funcione (disefio,
fabricacién, busqueda de soluciones, formacién, gestion de
informacion...)

8. Asociaciones clave: que contribuyen al funcionamiento de la
propuesta y que pueden consistir en la aportacion de recursos o

en actividades clave realizadas por ellos (socios, proveedores,
colaboradores)

9. Estructura de costes: que implica la puesta en marcha de la
propuesta (fijos, variables, escalables...) W FCH
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Modelo Canvas
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Trabajo en Grupos

Nos vemos en 30"
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Finalizando

INTERCHILE ‘
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Informaciones CONCURSO ISA:;

v Plataforma web
v Bases e inscripcion

v Tutoria y apoyo a proyectos
también a través de este curso.

v Links grabaciones y materiales
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CONCURSO

Linea de tiempo de Presentacion de Proyectos I+E
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INSCRIPCION:

https://conexionesparaeldesarrollo.cl/concurso/

CONCURSO

Usted esta aqui: Inicio / Concurso
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CONCURSO

Linea de tiempo de Presentacion de Proyectos I+E

Imscripciones Admisibilidad
Apertura de! Reviziénde
CUNncuIso, oot e insa peivnes.
Inscripewnes . Anpptahiliciad v
abiertas. okservaciones.

Cierre de
Inscripciones

Proyecto

Per odo de
desarrclo y
avancec de la
proguesta con le
mentoriade los
tutores.

Entrega Propuesta
Ttinal"

formulerio de
proyectay viceo.

Desarrollo de ;Fuia de Ployectosé

Implementacion

Ejecucicn del
prowcto/orototipe .
.

Fresertacion de
proyecto final en
Foria od
Proyactos,
Premlaciény
entrega de
premios.
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iNos vemos el
proximo jueves!
Muchas gracias
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